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Seminarangebot 
Verhandlungskompetenz-Entwicklung 
 

 
 
Bausteine zur Kompetenz-Entwicklung für Verhandler in Ein-
kauf, Vertrieb und auf der Führungsebene. 
 
Der Aufbau und die Inhalte dieser Bauelemente werden auf 
die Bedürfnisse und die Organisation Ihres Unternehmens 
bezogen und im Dialog mit Ihren Managern und Personal-
entwicklern spezifisch angepasst. 



 

 www.more-consult.de S. 2 

Verhandlungskompetenz-Entwicklung 

Coaching 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Werkzeuge des 
Verhandelns 

Strategien des 
Verhandelns 

Erfolgskonzep-
te d. Verhan-
delns 

Hart  
verhandeln 

Verhandeln mit 
Monopolisten 

Verhandeln  
im Team 

Komplexität der Verhandlung 

Berufs- 
erfahrung 


